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Liebe Kolleginnen und Kollegen,

mit neuen Produkten in starken Wachstumsmärkten starten wir in das Jahresendgeschäft. 

Immer mehr Unternehmen bieten ihrer Belegschaft eine bKV an – die Wachstumsrate liegt 
bei fast 40 %! Der Marktfokus liegt dabei deutlich auf den Budgettarifen. Die Budgetbausteine 
der DKV können sich im anspruchsvollen Marktumfeld sehen lassen. Flexibel und einfach ver-
ständlich bieten wir einen sofort erlebbaren Mehrwert. Denn das vereinbarte Budget kann über 
alle versicherten Leistungsbausteine uneingeschränkt eingesetzt werden.

Mit der technischen Anbindung des neuen Beamtenanwärtertarifes sind jetzt alle Vorausset-
zungen für eine erfolgreiche Marktbearbeitung erfüllt. Beamtinnen und Beamte stellen mit 
über 50 % den größten Versichertenanteil in der Krankheitskostenvollversicherung. Jährlich 
starten ca. 145.000 Menschen eine Beamtenlaufbahn. Das ist ein interessantes Potenzial!

Noch bis Anfang 2024 verzichtet die DKV auf eine Wartezeit für die Krankenhaustarife im 
Premiumsegment. Die Aktion bietet Ihnen beste Verkaufschancen – nutzen Sie diese! Nicht 
zuletzt durch das jüngste Rating von Focus Money zu den stationären Zusatztarifen, in dem die 
Aktionstarife KGZ2 und KS2 in der Gesamtbewertung mit „Sehr gut“ abgeschnitten haben.

Überhaupt vergeht kein Monat, ohne dass relevante Medien wie Finanztest oder Focus Money 
u. a. die Ergänzungstarife der DKV und der ERGO auszeichnen. Seien es die DKV Zahntarife und 
die neuen ERGO Dental Tarife, die für viele Kombinationen in Finanztest ein „Sehr gut“ erhalten 
haben, oder der DKV Pflegetagegeldtarif PTG, der bei Focus Money als bestes Pflegetagegeld 
bewertet wurde.

Weitere spannende Informationen und Neuerungen finden Sie in diesem Newsletter. Wir 
wünschen Ihnen für das Jahresendgeschäft viele Vertriebserfolge und allerbeste Gesundheit.

Mit herzlichen Grüßen
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Themen in dieser Ausgabe:

>	 Einfach, direkt, flexibel – die neuen bKV-Budgetbausteine.

>	 DKV BeihilfeMed Plus-Tarife für Beamtenanwärter.

>	 Warum noch warten? Jetzt Sonderkonditionen sichern!

>	 Praxis im Fokus: Schnellrechner – Gesundheit ganz einfach.

>	 Gut zu wissen: die neue DKV Zahnwelt.
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BonusMed Budgetbausteine im Überblick
–	� Ab 10 Mitarbeitern möglich
–	� Branchenunabhängige Einheitsbeiträge im Standardgeschäft
–	� Für GKV- und PKV-Versicherte
–	� Identische Leistungsinhalte in allen Bausteinen
–	� 4 verschiedene Budgethöhen
–	� Fortführung und Familienversicherung möglich (frühester Versicherungsbeginn 1. April 2024) 

Der bKV-Markt wächst im Vergleich zu anderen Versicherungszweigen seit Jahren überdurch-
schnittlich und ist der Wachstumsmotor in der Versicherungswirtschaft. Insbesondere den 
Fachkräftemangel und die steigenden Krankentage spüren Geschäftskunden immer stärker. 
Dabei wächst der Wunsch nach einer attraktiven Gesundheitsversorgung. 

Vor allem die leicht verständlichen Budgettarife werden im bKV-Markt derzeit am häufigsten 
nachgefragt. 

Seit dem 1. Oktober modernisieren und erweitern die neuen Budget­
bausteine das bKV-Produktportfolio der DKV. Vertriebspartner können 
Arbeitgebern in der betrieblichen Krankenversicherung (bKV) jetzt 
einen Budgetbaustein mit vier verschiedenen Budgethöhen anbieten 
(300, 600, 900 und 1.200 Euro). 

Weitere Informationen zu den Budgetbausteinen, zur Verkaufsunterstützung 
und der interessanten Zielgruppe Arbeitgeber finden Sie > hier.

Einfach, direkt, flexibel – die neuen  
bKV-Budgetbausteine.
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https://vertriebsportal.ergo.com/de-DE/Produkte/Gesundheit%20und%20Pflege/bKV%20und%20Firmengruppenversicherung/bKV/Aktuelles/BonusMed%20Budget.aspx


Mit dem neuen Ergänzungsbaustein BeihilfeMed Extra Plus (Tarif BXA), der eingeschränkte 
Beihilfeleistungen aufstockt, wird der Versicherungsschutz deutlich aufgewertet. 

Die verbesserten Leistungen sind z. B.:
–	� 100 % für Heilpraktiker inkl. Beihilfeleistungen und BA-Leistungen 
–	� 300 Euro für Sehhilfen 
–	� 100 % für privatärztliche Behandlung im Krankenhaus auch über GOÄ-Höchstsätze hinaus
–	� 100 % für unfallbedingte Kieferorthopädie

Die Tarife sind bereits in EASY verfügbar. Damit können Vertriebspartner ab sofort passende 
Angebote berechnen und den verbesserten Leistungsumfang für die preissensible Zielgruppe 
der Beamtenanwärter abschließen.

Zielgruppe mit Potenzial
Der Beihilfemarkt ist mit seinen rund 5 Millionen Beschäftigen im öffentlichen Dienst seit Jahren 
ein konstanter Wachstumsmarkt in der Krankheitskostenvollversicherung. Seit Jahren wächst 
die Zahl der Beihilfeberechtigten kontinuierlich und stabil. 

DKV BeihilfeMed Plus-Tarife für  
Beamtenanwärter.

Die neuen Tarife BA und BXA bieten im Vergleich zu den bisherigen 
BeihilfeMed Komfort-Tarifen BKA einen leistungsstärkeren Versicherungs­
schutz und wettbewerbsfähigere Beiträge für die wichtige Zielgruppe 
der Beamtenanwärter.

Weitere Informationen zu den neuen Tarifen, zur Verkaufsunterstützung und 
der Zielgruppe der Beamten / Beamtenanwärter finden Sie > hier.
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https://vertriebsportal.ergo.com/de-DE/Produkte/Gesundheit%20und%20Pflege/Private%20Krankenversicherung/Tarife/Produktinfo/202303_BA_BXA_Einfuehrung.aspx


Für die Krankenhaustarife im Premiumsegment verzichtet die DKV 
noch bis zum Jahresanfang auf die Wartezeit! Damit erhalten Kunden 
von Anfang an starke Leistungen für beste Heilungschancen mit freier 
Krankenhaus- und Arztwahl sowie viele weitere Extras.

Mit umfangreichen Vermarktungsaktivitäten unterstützen wir die Kundengespräche im stationä-
ren Vertrieb und im Direktvertrieb. Dazu zählen beispielsweise klassische Beratungsunterlagen, 
personalisierbare Online-Kampagnen bei Google und Facebook oder auch Print-Anzeigen. 

Auf den Kundenportalen www.ergo.de und www.dkv.com, aber auch auf den Agenturseiten ist 
die Sonderaktion aufmerksamkeitsstark platziert. 

Im September hat Focus Money im Heft 37/2023 Krankenhaus-Zusatzversicherungen am Markt 
bewertet. Die DKV Aktionstarife KGZ2 und KS2 haben dabei in der Gesamtbewertung mit „Sehr 
gut“ abgeschnitten. Die Tarife KGZ1 und KS1 wurden mit „Gut“ ausgezeichnet.

Alle Informationen zur Sonderaktion „Wartezeitverzicht“ finden Sie > hier.

Warum noch warten?  
Jetzt Sonderkonditionen sichern!
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https://vertriebsportal.ergo.com/de-DE/Produkte/Gesundheit%20und%20Pflege/Private%20Krankenversicherung/Verkaufsunterstuetzung/Sonderarbeiten/Wartezeit_Verzichtaktion_Zahn.aspx


Praxis im Fokus:

Den Schnellrechner für die Beitragsentlastungstarife finden Sie > hier. 

Die Beitragsentlastungstarife V65 und VV65 der DKV bieten eine Lösungsmöglich­
keit, den monatlichen Beitrag der Krankheitskostenvollversicherung (KKV) ab dem 
65. Lebensjahr zu reduzieren. Nutzen Sie zur Darstellung der Beitragsentlastung die 
Möglichkeiten des Schnellrechners V65 / VV65. Der Schnellrechner zeigt Ihnen ebenfalls 
an, ab wann die Leistungen die eingezahlten Beiträge amortisieren. 

Tarifhighlights: 
–	� keine Gesundheitsfragen
–	� bis zu 100 % Beitragsreduzierung in der KKV – steuerfrei
–	� Beiträge gemäß Beitragsentlastungsgesetz steuerabzugsfähig
–	� Verzinsung

Vorteil für Angestellte:
Die Beiträge für die Tarife V65 / VV65 sind arbeitgeberzuschussfähig. Somit erhalten 
Angestellte bis zu 50 % der Beiträge vom Arbeitgeber.

Unser Tipp:
Speichern Sie sich den Schnellrechner ab und verwenden Sie ihn auch jederzeit offline.

			   �Focus Money hat die besten PKV-Tarife zur Beitragsentlastung verglichen und 
bewertet (Heft 13 / 2023). Die DKV schneidet dabei mit „Sehr gut“ ab.

Wir wünschen Ihnen viel Erfolg im Jahresendgeschäft!

Schnellrechner – Gesundheit ganz einfach.

Unser Praxistipp für Ihren Vertriebserfolg: mit dem 
Schnellrechner V65 / VV65 (Beitragsentlastungstarife) 
der DKV für niedrigere Beiträge im Alter vorsorgen.  
Heute schon an morgen denken!
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https://vertriebsportal.ergo.com/de-DE/Produkte/Gesundheit%20und%20Pflege/Private%20Krankenversicherung/TarifrechnerTools/CF/SchnellrechnerVV65BeitragsentlastungsVereinbarung.aspx


Gut zu wissen: die neue DKV Zahnwelt.

Das Bedürfnis nach hochwertiger und ästhetischer Zahnbehandlung steigt und bietet viele 
Kundenkontaktmöglichkeiten. Um bei der Vielzahl an Behandlungsoptionen und Fachbegriffen 
nicht den Überblick zu verlieren, veranschaulichen wir die gängigsten Therapien mit modernen 
Illustrationen und verständlichen Erklärungen. 

Wir beleuchten die Themen Zahnbehandlung, Zahnersatz und Kieferorthopädie und bieten eine 
neue Fassung der Zahnbroschüre zum Downloaden an. Services wie ein Preisvergleich für Heil- 
und Kostenpläne, eine Zahnarzt- und Notdienstsuche sowie der Zugang zur „Meine DKV“-App 
und zum Beleg-Upload runden die Zahnwelt ab. Ein Online-Abschlussmodul ist ebenfalls auf 
den Informationsseiten hinterlegt.

Das eingängige Video bringt den Nutzen der Zahnwelt auf den Punkt. Weitere Social-Media-
Aktivitäten und Werbemaßnahmen werden folgen.

Alle Informationen zur Zahnwelt finden Sie > hier.

Die DKV Zahnwelt ist die neue Informations- und Serviceplattform rund 
um das Thema Zahn. Sie begleitet Sie und Ihre Kunden auf dem Weg 
von der Beratung bis hin zum Leistungsfall. 

7 | 8

https://www.dkv.com/zahnwelt.html


Impressum	  
DKV Deutsche Krankenversicherung AG | Aachener Str. 300 | 50933 Köln

> KV-Blitzlicht im Vertriebsportal 
> �FAKT-Themen zu Gesundheit und Pflege
> KV-Startseite 
> Top-News Gesundheit 
> �Meine wichtigsten Verkaufsunterlagen

> Beitragsanpassungen 
> Verkaufsunterstützung 
> Beamte und Beihilfe 
> Markt- und Wettbewerbsbeobachtung

Mehr erfahren.

Entdecken Sie auch unsere weiterführenden Informationen 
zur Vertriebsunterstützung in den Bereichen Gesundheit und 
Pflege. Von aktuellen News bis zu den wichtigsten Verkaufs- 
unterlagen stellen wir Ihnen hier alle relevanten Inhalte zur 
Verfügung.
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https://vertriebsportal.ergo.com/de-DE/Produkte/Gesundheit und Pflege/Private Krankenversicherung/Verkaufsunterstuetzung/KV_Blitzlicht_2021.aspx
https://vertriebsportal.ergo.com/de-DE/Produkte/Gesundheit%20und%20Pflege/Private%20Krankenversicherung/Verkaufsunterstuetzung/FAKT%20KV%202023%20woechentlich.aspx
https://vertriebsportal.ergo.com/de-DE/Produkte/Gesundheit und Pflege/Private Krankenversicherung.aspx
https://vertriebsportal.ergo.com/de-DE/Produkte/Gesundheit und Pflege/Private Krankenversicherung/Top-News.aspx
https://vertriebsportal.ergo.com/de-DE/Produkte/Gesundheit und Pflege/Private Krankenversicherung/Tarife/Meine DKV Verkaufsunterlagen.aspx
https://vertriebsportal.ergo.com/de-DE/Produkte/Gesundheit und Pflege/Private Krankenversicherung/Beitragsanpassungen.aspx
https://vertriebsportal.ergo.com/de-DE/Produkte/Gesundheit und Pflege/Private Krankenversicherung/Verkaufsunterstuetzung.aspx
https://vertriebsportal.ergo.com/de-DE/Produkte/Gesundheit und Pflege/Private Krankenversicherung/Tarife/Spezial_Beihilfe.aspx
https://vertriebsportal.ergo.com/de-DE/Produkte/Gesundheit und Pflege/Private Krankenversicherung/Verkaufsunterstuetzung/Markt- und Wettbewerbsinfos KV.aspx
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